Lem-Kem Oy hakee myynnin /K LEM-KEM
kasvua Lunnin asiakashankinnan ja
asiakkuudenhallinnan ratkaisuilla. Lunni

Lisaa tehoa digitalisaatiosta

Lem-Kem valitsi digitalisaatio alustakseen Amazon Web
Servicen ja Lunnin tarjoamat helppokayttdiset yritysrat-
kaisut; Lunni360 CRM:n seka Lunni CRM CALLS ja Lunni
SALES ADVISOR mobiilisovellukset. Lisaksi Lunni3z60 CRM:sta
toteutettiin laaja integraatio yhtion olemassa olevaan
toiminnanohjaus- ja verkkotilausjarjestelmaan. Lunnin L.
avulla lahdettiin hakemaan lisda tehoa myyntiin ja markki-

nointiin seka kepeytta kenttatyon ohjaukseen.
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Toimistokayttajaa Myyntiedustajaa

Lem-Kem Oy

Lul:\nl ;aastaa aikaa ja helpgftta(\ja myzjgn tyota}. Uus'llenktll'austen Vuonna 1985 perustettu Lem-Kem on teollisuuden tukkukaupassa
tekeminen on nopeampaa. Tiedot aikaisemmista tilauksista menestyva yritys, joka tarjoaa kokonaisvaltaiset valaistus- ja
hintoineen on paremmin hyddynnettavissa. Lunni parantaa aurinkovoimaratkaisut suunnittelusta toteutukseen.

ndin asiakastiedon hallintaa ja ajantasaisuutta. Hyodyt

nakyvat mm kasvaneissa asiakastapaamismaarissa. Lem-Kem on yritys, joka on ansainnut AAA -luottoluokituksen jo

. S kymmenena vuotena perakkain.
Henrik Lemmetty, toimitusjohtaja, Lem-Kem Oy

www.energiatiimi.fi

SALES FLOW
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SALES ADVISOR

Lem-Kem hyodyntaa Lunni asiakkuudenhallintaa

Nykyaan lahes kaikki tilaukset tehdaan Lunnin jarjestelmassa, joka tarjoaa keskitety
an asiakkuuksiin. Tilausten tekeminen sujuu entista joustavammin ja toimii jatk
mobiilisti. Lunni tehostaa tyéskentelya ja saastaa aikaa kirjauksissa. Integraatio

taloushallintoon mahdollistaa uudella tavalla tiedon jakamista ja hyddynnettavyytta.
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